
●当日会場駐車場はご利用いただけませ
ん。公共交通機関等をご利用ください。

●参加申込みについては全日受講いた
だくことを前提としますが諸事都合に
よる一部講義の欠席も認めます。

●参加費は全日通しですが、諸事都合に
よる一部講義の欠席及び途中退講の
場合も返金はいたしません。

●参加費は初回受講日までに指定口座
へお振込みいただくか犬山商工会議
所窓口までご持参ください。

●講義内容は都合により一部変更にな
る場合がございます。
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10月22日土・29日土
11月 5日土・12日土
　　19日土・26日土

10,800円
（消費税・テキスト等込み）

全日通し

参加費

申込み・お問い合せ

対　象

会　場

会　期

※カリキュラムを含めた詳細は裏面を
　ご覧ください。

（いずれも13:00～17:30）

定員になり次第締め切ります

塾生募集

30名先
着

「夢に向かって歩き出す」
希望を持つ方!

犬山商工会議所会館
4階 大研修室

〒484-8510　犬山市天神町一丁目8番地
TEL 0568-62-5233　FAX 0568-61-3986

犬山商工会議所
中小企業相談所

imase@inuyama-cci.or.jp

受講希望者は裏面の
参加申込書に必要事項を
記載し犬山商工会議所まで
郵送・FAX・メールにて
お申込みください。

受講方法



犬山商工会議所中小企業相談所　行

※ご記入いただきました個人情報は本セミナーに関する事項について利用し、目的外利用はいたしません。

時間構成、内容は各セミナーの進行具合により一部変更になる場合があります。
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年齢 開業予定（希望）業種
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経営者育成犬山塾　参加申込書

カリキュラム徹底的にあなたをサポート! 創業までの二人三脚

創業を目指す方への経営者育成犬山塾

1回目 2回目 3回目

4回目 5回目 6回目

10月22日
（土曜日）

10月29日
（土曜日）

11月5日
（土曜日）

11月12日
（土曜日）

11月19日
（土曜日）

11月26日
（土曜日）

特定創業支援事業を受けた者の証明について
このカリキュラムのうち４回以上受講し、経営、財務、人材育成、販路開拓に関する知識を有し
た受講生を特定創業支援事業を受けたものを対象とし、犬山市は特定創業支援事業を受けた
者から証明書の発行を求められたときは、市は証明書を発行します。

1 13：00～15：30

いざ開講！ 
経営者育成犬山塾
１．開講（オリエンテーション）
２．創業するには何が必要？
３．自分の夢を現実にするストーリー
　（ビジネスプラン）の描き方

2 15：30～17：30

自分が「経営者になる」
という石のような意思
１．自分の夢を人に語れますか？
２．固い意志と柔らかな願望チェック
３．石の上にも３年

7 13：00～15：30

融資は受けられるの？
１．創業時に受けられる融資制度
２．申込みに必要な条件は？
３．裸一貫ではダメ！ まずは自己資金と経験年数

8 15：30～17：30

実際に創業したひとの
経験談を聞こう
１．体験談、苦労話
２．質疑応答

10 13：00～15：30

ビジネスプラン作成の
ためのワークショップ
１．ビジネスプランの作成
２．ビジネスプランのブラッシュアップ

11 15：30～17：30
プレゼンテーション
１．プレゼンテーション
２．自分の夢を人に語れますか？パート２

12 17：30～

夢へ羽ばたけ！
経営者育成犬山塾卒業式
１．創業補助金について
　（制度内容と趣旨説明、申請時のポイント）
２．卒業後のフォローについて説明

9 13：00～17：30

国民の義務！ 納税
１．毎日の帳面のつけ方
２．決算・確定申告ってなに？
３．経営者が納めなければならない税金の種類
４．事業活動に伴うリスク

3 13：00～15：30
毎日の経費はどのくらいかかるの？
売上げ・仕入れ計画編
１．赤字にならぬよう儲けるには？
 　売上－仕入－経費＝儲け
２．売上を伸ばすには
３．過剰（不良）在庫が命取り

4 15：30～17：30
毎日の経費はどのくらいかかるの？
経費計画編
１．どんなものが経費になるの？
２．経常的に発生する経費と
 　臨時的に発生する経費
３．経営者の給料は？

5 13：00～15：30

夢にまで見た
お城（店舗）をつくるには
１．犬山市のポテンシャルは？
　 （マーケットリサーチの手法）
２．店舗レイアウトが売上げを左右するお客様
　 の動線、生死をわける陳列棚の利用方法
３．設備は必要最小限に
４．地域資源の活用

6 15：30～17：30

営業・販売戦略を立てるには?
１．新規営業開拓の方法
２．資金繰り（キャッシュフロー）についての考え方
３．営業計画・販売計画・収支計画の作り方


